
 

 

           
 

 
 

DRA. INMACULADA MECO 
 

Inmaculada Meco  es consultora especializada en turismo médico internacional y 

estrategias de 

captación de pacientes extranjeros para  clínicas y profesionales sanitarios. 

 

Cuenta con una  trayectoria centrada en el desarrollo de programas internacionales de 

fertilidad, reproducción asistida y coordinación de tratamientos médicos transfronterizos. 

Ha trabajado con equipos médicos de distintos países  y ha gestionado procesos complejos 

para  pacientes internacionales, especialmente en áreas  médicas de alta  sensibilidad. 

 

Su perfil combina una  visión estratégica del negocio sanitario con un enfoque 

profundamente humano del acompañamiento al paciente. Ha participado en la creación y 

estructuración de programas internacionales en fertilidad y traumatología, aportando una  

mirada práctica sobre cómo atraer, atender y acompañar a pacientes que  toman decisiones 

médicas lejos  de su país de origen. 

 

Además de su experiencia operativa, asesora a clínicas y médicos en posicionamiento 

internacional, desarrollo de marca médica, protocolos de atención al paciente extranjero, 

generación de leads internacionales y construcción de redes de colaboración globales. 

 

Su enfoque integra experiencia comercial, sensibilidad intercultural y conocimiento 

práctico del recorrido completo del paciente internacional. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

Áreas de  especialización 

 

• Turismo médico internacional. 

 

• Captación de pacientes extranjeros. 

 

• Internacionalización de clínicas y profesionales sanitarios. 

• Experiencia del paciente internacional. 

 

• Posicionamiento internacional de marca médica. 

• Protocolos de atención al paciente extranjero. 

• Coordinación internacional entre clínicas, agencias y pacientes. 

• Construcción de confianza en sectores médicos de alta  sensibilidad. 

 

En sus  ponencias aborda temas como: 

 

• Tendencias actuales del turismo médico internacional. 

• Cómo  captar pacientes extranjeros de forma ética y sostenible. 

• La experiencia del paciente internacional como  ventaja competitiva. 

• Turismo reproductivo y movilidad sanitaria. 

 

• Construcción de confianza antes de la consulta médica. 

• Coordinación internacional entre clínicas, agencias y pacientes. 

Su estilo destaca por ser directo, práctico y basado en experiencia real  de mercado. 

Aporta una visión muy  enfocada a la implementación y a los resultados, sin perder el 

componente humano que exige el 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


